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Le réseau d’acheteurs 
professionnels

BCA Services
by BCA Expertise
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MARCHÉ CONTEXTE BCA Services

Environ 1,5 million de véhicules hors d'usage (VHU) par an est traité en France dans les 
1 600 centres de traitement de VHU et les 60 broyeurs agréés

Les VHU sont des déchets dangereux tant qu’ils n’ont pas subi une dépollution complète : 
l’huile, des parties de carrosserie, des pare-chocs et d’autres fluides liquides tels que du 
carburant. Leur gestion revêt des enjeux environnementaux et économiques importants

L’industrie extractive est en plein essor en France, générant plus de 5 milliards d’euros de 
revenus et créant plus de 9 000 emplois 

 Promouvoir l’utilisation de matériaux recyclés et la revente de pièces
 Augmenter le taux de réutilisation et de valorisation (il s'établit à 95,7 % en 2020)

 Aider à la fourniture de pièces de réemploi sécurisées et tracées
Mise en place d'une filière à responsabilité élargie
 Sécuriser les transactions

Source : Ministère de la Transition écologique et de la Cohésion des territoires 2022
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ENJEUX POUR LE CLIENT

Accéder à un réseau d’épavistes national, piloté

Confier le recyclage des véhicules hors d’usages à des centres VHU, 
être conseillés et accompagnés pour les démarches administratives 
jusqu’à la destruction administrative

Sécuriser les transactions

Limiter les frais d’immobilisation, de gardiennage et d’enlèvement 
(négociés)

Enlever les épaves sur toute la Métropole et la Corse par des 
épavistes avec des agréments préfectoraux

BCA Services
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BCA Services vous propose 

d’optimiser la vente de vos véhicules accidentés

par une meilleure gestion des dossiers « épaves »

tout en vous garantissant un service de gestion 

COMPLET et RENTABLE

Une gestion fluide, simplifiée, sans rupture 

des procédures entre BCA Expertise et BCA Services 

clairement identifiés qui permettent une réactivité 

et donc une optimisation des délais  

 

  

POURQUOI UTILISER BCA SERVICES ? BCA Services



5

Utiliser un réseau national d’Epavistes Exclusifs 
✓La valeur du véhicule cédé peut être déterminée conventionnement à partir d’un % de la valeur avant 

sinistre (VRADE) ou d’un prix forfait. 

✓Système de cession des épaves utilisé par des assureurs ou des loueurs à fort volumes de véhicules 
accidentés. Il nécessite un suivi et une animation des épavistes concernés

✓Le principal avantage de ce système est la rapidité à faire enlever les véhicules accidentés mais au 
détriment de la valorisation du bien cédé  

 Lancer un Appel d’Offre auprès de plusieurs épavistes
✓La valeur du véhicule cédé est déterminée par appel d’offres (AO) auprès de plusieurs épavistes. Ces 

derniers font leur proposition en fonction du descriptif du véhicule accidenté fourni par l’expert

✓Ce système de cession des épaves est utilisé par tous types d’acteurs sur le marché. Afin d’avoir des 
retours pertinents , il est nécessaire de constituer un réseau large tant en terme géographique que 
d’activité ( véhicules légers, 2 roues, poids lourds)

✓Le principal avantage de ce système est la valorisation au meilleur prix du bien cédé. Les délais de 
clôture sont indiqués lors de chaque appel d’offres

  

DEUX SOLUTIONS POUR LA VENTE DES VÉHICULES ACCIDENTÉS BCA Services
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LA PROPOSITION DE BCA SERVICES

SAUVETAGE FORFAITAIRE

VP, VU et CTTE <3.5t 2 ROUES ou assimilés

COUVERTURE NATIONALE
61 démolisseurs/recycleurs sous contrat

COUVERTURE NATIONALE
4 démolisseurs/recycleurs sous contrat

APPELS D’OFFRES

447 Épavistes

50400 APPELS D’OFFRES LANCES
(Année 2024) 

8.1 OFFRES / APPELS D’OFFRES 

30% d’OFFRES RETENUES / VRADE HT 
(tous types de catégories confondues)

VALEUR AVANT SINISTRE <= 4 000€ TTC

DELAI MAX DE 4 JOURS OUVRES

PRIX DE CESSION = X € ou gratuit pour 
véhicules techniquement non réparables

Véhicules totalement détruits, totalement 
incendiés, désincarcérés

TOUS LES DEUX ROUES SANS NOTION  
DE VRADE

DELAI MAX DE 4 JOURS OUVRES en IDF 
et 6 JOURS hors IDF

PRIX DE CESSION BASÉ SUR UN % DE LA 
VRADE

Motos / Quads / 3 Roues :  RIV ≥ 85 % => 25% de la VRADE 
pour les VEI => 15% de la VRADE. 

Cyclomoteurs : VEI et RIV ≥ 85 % => 6% de la VRADE.

31 Épavistes 33 Épavistes

BCA Services

16 CLIENTS 10 CLIENTS
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Le réseau d’acheteurs 
professionnels

Un site d’Appels 
d’Offres Simple 

et Moderne
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UN NOUVEAU SITE D’APPELS D’OFFRES SIMPLE ET EFFICACE    1/5 BCA Services



9

UN NOUVEAU SITE D’APPELS D’OFFRES SIMPLE ET EFFICACE    2/5 BCA Services

Ouvert depuis le 09 octobre 2023   

⚫ Accessibilité

✓ Utilisateurs du site : acheteurs professionnels, experts libéraux, gestionnaires de compagnies

✓ Connexion possible depuis tous types d’appareil : smartphone, tablette, ordinateur

✓ Accès rapide à la plateforme : https://re-youzcar.fr (identifiant + mot de passe)

✓ Consultation facile des appels d’offres (en cours ou clôturés) via l’écran d’accueil

NOTRE NOUVEAU SITE CONÇU POUR FACILITER LA VENTE DES VÉHICULES SINISTRÉS Re-youzcar

⚫ Evolutions

✓  Interface plus moderne et intuitive

✓  Des appels d’offres mieux documentés

✓  De nouvelles fonctionnalités : recherches, filtres, etc …

✓  Pour les recycleurs : amélioration des détails sur le chiffrage , plus de fonctionnalités : carrousel photos, mail d’information 

à la clôture de l’AO, TdB des offres faites

✓  Pour les experts : cible à terme, intégrer dans les outils de gestion Experts (BCA Expertise et libéraux) 

− Pas de perte de données ou de qualité dans le dossier

La qualité et la complétude des données renseignées permettront aux acheteurs de mieux se positionner et de limiter les réclamations. 
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UN NOUVEAU SITE D’APPELS D’OFFRES SIMPLE ET EFFICACE    3/5 BCA Services

La qualité et la complétude des données renseignées permettront aux acheteurs de mieux se positionner et de limiter les réclamations. 

3 vues différentes pour faciliter la lecture des AO

1. Vue simplifiée

⚫ Accès rapide aux principales informations.

✓ Synthèse données techniques du véhicule.

✓ Informations sur l’AO : temps restant, nombre 

d’offres en cours, distance qui vous sépare du 

dépositaire.

✓ Valeur avant sinistre, Montant des réparations et 

estimation des frais.

⚫ Consultation rapide des photos.

✓ Les photos (qualité et nombre) sont particulièrement 

appréciées.
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UN NOUVEAU SITE D’APPELS D’OFFRES SIMPLE ET EFFICACE    4/5 BCA Services

2. Vue étendue

⚫ Apportant des 

compléments :

✓ informations concernant le 

véhicule et le sinistre.

✓ identification du 

dépositaire.

✓ accès au détail des frais.



12

UN NOUVEAU SITE D’APPELS D’OFFRES SIMPLE ET EFFICACE    5/5 BCA Services

3. Vue détaillée

• Accessible par un simple 

clic sur l’appel d’offres.

• Retrouvez l’intégralité des 

informations :

✓ Du véhicule et de son 

état.

✓ Du sinistre : Dommages, 

zones de choc, intensité, 

critères de dangerosité si 

VGE.

✓ Les frais détaillés et, en 

cas de frais journalier, le 

calcul automatique à la 

date de votre choix.

✓ Les informations de 

contact du dépositaire.
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Le réseau d’acheteurs 
professionnels

BCA Services,
nos atouts font 
notre différence
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Un serveur 
sécurisé

et réservé exclusivement aux 
professionnels de 

l’automobile, sélectionnés 
avec l’appui de nos experts 

implantés sur tout le 
territoire

Pas de frais de dossier pour 
utilisation du site pour le 

professionnel

spécialisés dans diverses 
catégories de véhicules et 

pour tous types de 
typologie d’expertise

Un maillage national qui 
permet une réactivité dans 

le cas d’un ré-examen

Outil simple par rapport aux 
ventes par convention ou par 
appels d’offres locaux (gain de 

temps et gain financier)

Alimentation locale du circuit 
des pièces de réemploi

sélectionnés effectuant 
l’enlèvement à titre 

conservatoire des véhicules 
VL et 2 Roues sinistrés de 

faibles valeurs

Proximité et Agilité

Deux interlocuteurs privilégiés : 

Cédric TORTEL
Cedric.tortel@bca.fr

et

Frédéric CASAMATTA 
Frederic.casamatta@bca.fr

Veillent sur le site d’Appels d’Offres

Sélectionnent suivant critères pour le 
recrutement des professionnels

Etablissent la convention recycleur entre 
le professionnel et BCA Services

Garants des entrées et sorties du réseau

Etudient chaque spécificité client

POURQUOI CHOISIR BCA SERVICES ? BCA Services

Un réseau 
national de 

professionnels Un site d’Appel 
d’Offres gratuit

Possibilité d’utiliser 
les réseaux de 
démolisseurs 
& recycleurs

mailto:Cedric.tortel@bca.fr
mailto:Frederic.casamatta@bca.fr
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Le réseau d’acheteurs 
professionnels

Étude de votre 
besoin, contacter 

nous…
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BCA Services

Vous avez un réseau pour les VL mais pas 
pour les 2 Roues

Réseau BCA pour les deux roues.

Vous souhaitez un réseau uniquement sur 
une zone géographique

Réseau BCA peut intervenir sur un 
zonage défini avec vous.

Vous cherchez une solution qui ouvre plus de 
possibilités.

Gestion mixte entre réseau Epavistes 
Compagnie et EE BCA Services.

ÊTRE AGILE FACE À VOTRE BESOIN

Vous êtes épaviste centre VHU Site Re-Youzcar pour répondre aux 
appels d’offres.
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Le réseau d’acheteurs 
professionnels

Merci de votre écoute 

Direction Commerciale & Marketing
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